
INFORMAZIONE PUBBLICITARIA A CURA DELLA A.MANZONI & C.

L’AZIENDA SI OCCUPA DI VENDITA DI IMPIANTI CHIAVI IN MANO COMPRESA INSTALLAZIONE E GESTIONE DELLE PRATICHE BUROCRATICHE

Speciale  SOSTENIBILITÀ ENERGETICA INFORMAZIONE PUBBLICITARIA A CURA DELLA A.MANZONI & C.

I
n un momento storico nel quale 
argomenti come le energie rinnova-
bili e la sostenibilità sono all’ordine 
del giorno, viene chiesto a tutti uno 

sforzo in più per muoversi verso un fu-
turo più “green”. Chi può stare al fianco 
dei propri clienti, dal primo contatto fi-
no al termine del progetto, è il team di 
Efficasa, pionieri del settore. 

L’IDEA
La startup è stata fondata da Tommaso 
Marcuccio, un appassionato di energie 
rinnovabili con alle spalle un lungo per-
corso in ambito economico, dapprima 
nel mondo accademico e poi come di-
rettore commerciale nel campo fotovol-
taico. Marcuccio ha proposto la sua vi-
sione a un gruppo di esperti in econo-
mia e ingegneria che l’hanno da subito 
appoggiato. Fra questi, troviamo Salva-
re de Simone, co-founder di Efficasa e 
responsabile marketing. Lasciato il suo 
posto come marketing manager a Du-
bai, De Simone si è unito a Marcuccio 
in questo obiettivo comune: fare del-
la propria passione un lavoro fondan-

do un’azienda nel Sud Italia dalla quale 
raggiungere ogni angolo del Belpaese in 
un’ottica di continua digitalizzazione. 

LA SFIDA
I professionisti di Efficasa vengono da 
un’esperienza decennale nel settore. 
Fin dagli inizi sapevano che la loro mis-
sione non sarebbe stata semplice: por-
si come interlocutori digitali in un mer-

cato che, in Italia, funziona seguendo 
meccanismi tradizionali. Marcuccio e 
soci, invece, hanno puntato tutto sulla 
logica dell’e-commerce. Grazie alla lun-
gimiranza dello staff di Efficasa l’obiet-
tivo raggiunto: copertura dell’intero ter-
ritorio nazionale e tassi di crescita mol-
to elevati, spesso a tre cifre.

Digitalizzazione fa rima con sostenibilità
EFFICASA    TOMMASO MARCUCCIO E SALVATORE DE SIMONE E I LORO SOCI HANNO DATO VITA A UNA REALTÀ PER LA QUALE L’E-COMMERCE È UNO STRUMENTO FONDAMENTALE

In questi anni anni  
la startup ha avuto tassi  
di crescita eccezionali,  
ben oltre le previsioni.

Grazie agli incentivi promossi 
dall’Ecobonus, Efficasa può offrire 
un servizio di cessione del credito 
e lo sconto in fattura. Si tratta di 
un’importantissima opportunità: oltre 
al risparmio che già il fotovoltaico 
garantisce, questi provvedimenti 
aggiungono un ulteriore vantaggio 
economico grazie all’incentivo fiscale 
fornito dallo Stato. 
Il costo dell’impianto, in questo modo, 
arriva persino a dimezzarsi e la metà 
del pagamento rimanente si può 
finanziare pagandolo a rate online. 
Gli sconti sono applicabili sui kit 
fotovoltaici venduti da Efficasa nel 
proprio e-commerce: impianti off-grid 
stand alone, ovvero a isola, staccati
dalla rete elettrica nazionale, oppure 
impianti on-grid, con o senza batteria 
d’accumulo. Questa possibilità 
permette all’utente di sfruttare 
al 100% l’energia che produce, 
stoccandola e conservandola per la 
sera e la notte. 
Questo consente di non consumare 
neanche un kWh preso dal contatore 
per diversi mesi all’anno, sfruttando 
al massimo l’investimento. 
Con lo sconto in fattura pari al 50%, 
quello che una volta era un lusso, 
oggi è alla portata di molti più clienti. 
Efficasa ha inoltre sviluppato un’app 
che permette, interagendo con Google 
Maps, di sapere in tempo reale e in 
autonomia quanti pannelli è possibile 
installare sul tetto di casa.

Risparmiare oggi 
per guadagnarci 
domani
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